Patyres verslo kiréjas, turintis 20 mety
verslo, pardavimy, marketingo ir operacijy
valdymo patirties. Strategas ir aktyvus
organizatorius, sprendZiantis sudétingus
verslo klausimus ir rinkos isStkius.
ISsiskiriantis orientacija j verslo augima bei
nuolatine inovacijy paieska ir karimu.

Pozilris: pagrindinis sékmés veiksnys
augimui - jkvépti darbuotojus emocinei
motyvacijai siekti tiksly.

I8silavinimas geriausiose Baltijos 3aliy
verslo mokyklose: ISM (bakalauras) ir BMI
(vadovy MBA).

Sertifikuotas marketingo vadovas, turintis
tarptautiniu mastu patvirtintg profesine
kvalifikacijg (LIMA B/EMCQ).

PASIEKIMAI

Garbés nario apdovanojimas uz
iSskirtinius nuopelnus vystant Lietuvos
marketingo asociacijg (LIMA), 2019 m.

ISSILAVINIMAS

= Profesinis marketingo vadovo
diplomas, LIMA B/EMCQ Marketing
Manager kvalifikacija, 2016.

= Executive Master of Business
Administration (EMBA), Baltic
Management Institute (BMI), 2013.

= Nuolatinis tobulinimas jvairiuose
seminaruose, konferencijose,
mokymuose, nuolatiné saviugda
(vadybos, marketingo srityse).

= Bakalauras, vadyba ir verslo
administravimas, ISM, 2011;
Brity “Open University” (marketingo ir
finansy valdymas), 2000.

RIDER Mobility direktorius ir bendrajkiiréjas (2018—Siandien)
Startuolis, siekiantis sukurti inovatyvig globalig judumo (angl. mobility) platforma

LiMA profesinio marketingo sertifikavimo tarybos narys (2017-Siandien)
Lietuvos marketingo asociacijos (LiIMA) jsteigta taryba, skirta priZitréti profesinio
marketingo sertifikavimo kokybe ir etikg

LiMA Blockchain marketingo grupés vadovas (2018-Siandien)
Grupé skirta specializuotoje srityje dirbanciy marketingo specialisty edukacijai

Asociacijos ,,Crypto Economy Organisation” valdybos narys (2018—Siandien)
Asociacija rtpinasi bloky grandinés (angl. blockchain) technologijy plétra Lietuvoje

LIETUVOS MARKETINGO ASOCIACIJA (LiMA), 2014-2017

Didziausia verslo profesiné asociacija su 1000 nariy, skyriais 4 miestuose, vir$ 50 savanoriy.
LiMA organizuoja virs 100 marketingo edukaciniy renginiy per metus, jskaitant seminarus,
dirbtuves, mokymus ir konferencijas, su 8000+ renginiy lankytojy per metus.

Direktorius (2014-2017)
Reorganizavau j stiprig, tvarig ir itin aktyvig profesine asociacija.
= |steigtas administravimo biuras, valdantis asociacijg versle jprastais metodais.
= Sukauptas nuostolis panaikintas per pirmuosius 6 ménesius, veikla tapo pelninga su
kasmet didéjanciu pelningumu dél kasty kontrolés ir sukurty naujy pajamy saltiniy.
= Sukurta brandZios organizacijos reputacija - pakélus kokybe ir bendrg klienty patirtj
bei organizuojant su marketingo profesijos plétra susijusias veiklas.
= Pajamos iSaugo 3,5 karty per 4 metus.

Renginiy vadovo bei verslo vystymo vadovo atsakomybés (2015-2017)
Tiesiogiai ripinausi didziausiy ir svarbiausiy LiIMA renginiy organizavimu ir sékme.
= Reklamos festivalis ,,Adrenalinas” (2015-2017), bendradarbiaujant su KOMAA:
sugrazintas teigiamas dalyviy jvertinimas ir atkurta renginio reputacija.
= Konferencija ,LiMA DAY LIETUVA“ (2016-2017): unikalios koncepcijos, kainodaros
strategijy ir komunikacijos déka , LiMA DAY“ konferencija tapo didZiausia marketingo
konferencija Lietuvoje, su 40% augimu ir rekordiniu dalyviy skai¢iumi kasmet.

Profesiné lyderyste (2015-2017)
= 2015 m. LiMA pradéjo vykdyti Mety marketingo vadovo apdovanojimus.
= 2016 m. inicijuotas ir padétas sukurti marketingo portalas M360 (priklauso DELFI).
= 2016 m. Lietuvoje jdiegtas tarptautinis marketingo profesinis sertifikavimas, kuris
taps pagrindiniu LIMA pajamy 3altiniu ateityje.

METALISTAS LT UAB, projektiné veikla 2013-2014

Metalo pramoné, tvirtinimo elementy gamyba, 150 darbuotojy (FMCG produktai).

(Verslo plétros vadovo veikla) / laikinas vadovavimas (angl. interim management)
Sukdriau naujg strategija, strateginius konkurencinius pranasumus ir pozicionavima.
= Vertés grandinés pokyciy jgyvendinimo strategija ,,commodity” prekéms: nauja
pirkéjo patirtis, produkty pakeitimai, asortimento pertvarkymas, produkty linijos
plétiniai, RRP pakuociy diegimas, POS komunikacijos strategija.

MAGNUSSON LITHUANIA, projektiné veikla 2012-2013

Advokaty kontora, jmoniy teisiné rinka (B2B paslaugos).

Strategijos ir verslo plétros vadovas / laikinas vadovavimas (angl. interim management)
= Sukurtos ir jgyvendintos naujos marketingo augimo strategijos.
=  Pokytis j proaktyvias pardavimo veiklas, jsteigtas pardavimo skyrius.
= Suprojektuotas ir sukurtas inovatyvus rinkoje teisiniy paslaugy produktas.

PREWISE UAB, 2007-2012

Tarptautiné kompanija (Suomija), IT ir e-mokymosi paslaugos (B2B paslaugos).

Pardavimy ir marketingo vadovas (2008-2012), Projekty vadovas (2007)
Atsakingas uzZ Lietuvos rinkg, jskaitant verslo vystymg, pardavimy valdymg, produkty, prekés
Zenklo, partneryscCiy plétrg, taip pat konsultacijas klientams, ES finansavimo pritraukima.

LINKARTA UAB, 1999-2006

Nuosavas smulkus verslas, interneto svetainiy kirimas (B2B, B2G paslaugos).
Direktorius, Vyr. konsultantas (1999-2006)

KITOS VEIKLOS

Startuoliy ir smulkiy versly konsultavimas ir mentorysté (per ,Verslig Lietuvg®). Jvairios
bendruomeninés lyderystés veiklos. Prezentacijos, dirbtuviy vedimas renginiuose. Studenty
marketingo darby vertinimas (ISM), universitety studijy programy vertinimas (SKVC).
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