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MOKYMO PROGRAMOS APRASAS Nr. 2

1. Mokymo programos pavadinimas
| Floristikos verslo kiirimas ir plétojimas \

2. Mokymo programos poreikio pagrindimas (reikalingumas ir aktualumas, atitikimas tikslinés grupés
poreikiams)

Gélés jau Simtmecius yra populiariausiyjy dovany sarase. Géliy Ziedai tapo kone visy Svenciy
simboliu, daznai géles perkame ne tik ypatingai progai, bet ir namy interjerui papuos$ti ar gerai
nuotaikai susikurti. Akivaizdu, kad $iuo metu floristikos verslas turi didelj populiarumg bei, galima
sakyti, nuolatinj géliy industrijos stipré¢jimg. Nepaisant to, pirkéjai visada vertina floristikos verslus,
kuriems rupi jy klientai, jy teikiamy paslaugy kokybé ir iSskirtinumas, jy gebé¢jimas prisitaikyti prie
besikeician¢ios rinkos naujoviy. Floristikos verslas turi bati dinamiskas, nuolat sekti technologines
naujienas ir géliy mados tendencijas, gebeti pritraukti naujus klientus ir iSlaikyti esamus. Taip pat
floristikos verslas - tai labai rizikingas verslas, nes gélés ir augalai — tai ne ilgo laikymo produktai,
todél nuolat iskyla didelé rizika dél trumpo produkto galiojimo laiko, dél ko galimi patirti nuostoliai.
Floristikos verslo savininkas turi gebéti prognozuoti reikalingy géliy, augaly ir kity medziagy poreikj
bei nuolat uztikrinti pakankama jy atsargy kiekj. Visi Sio floristikos verslo ypatumai reikalauja gery
verslumo ziniy ir jgudziy.

Atkreiptinas démesys, kad Floristo rengimo standarte, patvirtintame Lietuvos Respublikos
Svietimo ir mokslo ministro ir Lietuvos Respublikos socialinés apsaugos ir darbo ministro 2007 m.
spalio 8 d. jsakymu Nr. ISAK-1970/A1-279, yra nurodyti bendrieji gebéjimai reikalingi sékmingam
floristo darbui. Verslumo kompetencija taip pat i$skirta kaip vienas i§ svarbiy gebéjimy.

Analizuojant populiariojoje spaudoje esanCius straipsnius ir floristikos versly savininky
pasisakymus, jy jzvalgas, galima teigti, kad visi floristikos verslo atstovai verslumo kompetencija
iSskiria kaip vieng i§ esminiy kompetencijy, kuri nuolat sistemingai turi bati tobulinama, nes nuo
verslumo gebé¢jimy priklauso floristikos verslo pelningumas ir populiarumas.

Floristas ne tik turi gebéti komponuoti augalus ir kurti meninés raiskos géliy kompozicijas, bet
daznu atveju jis yra ir floristikos verslo savininkas, todéel turi gebéti valdyti floristikos versla,
organizuoti darby paskirStyma, uzsakyti reikalingas floristines medziagas, apskaiciuoti teikiamy
paslaugy kaina, konsultuoti ir aptarnauti ne tik klientus, bet nuolat bendrauti su tiekéjais.

Valstybés pazangos strategijoje ,,Lietuvos pazangos strategija ,,Lietuva 2030%? yra i$skiriamos
trys esminés pazangos sritys — sumani visuomené, sumani ekonomika ir sumanus valdymas.
Valstybés pazangos strategijoje pabréziama, kad ,,naudodamasi Sios visuomenés kiirybinémis
galiomis, sumani ekonomika, grindziama Zziniomis, verslumu ir atsakomybe, kurs aukstg pridéting
verte ir materialinj visuomenés gerovés pagrindg.?

Mokymo programa atliepia ir mokymosi visg gyvenimg koncepcija, kuri taip pat akcentuojama
kaip vienas i§ sumanios visuomenés siekiy ir jau minétoje Lietuvos pazangos strategijoje ,,Lietuva
2030 yra nurodyta, kad ,besimokanti visuomené: moderni ir dinamiska, pasirengusi ateities
isSukiams ir gebanti veikti nuolat kintan¢iame pasaulyje‘.

Mokymy dalyviai iSklause Sig mokymy programg ir sukiire floristikos versla, prisidés prie

1 Lietuvos pazangos strategija ,LIETUVA  2030%  [zdréta 2022 m. vasario 11 dJ]. Prieiga internete:
https://eimin.Irv.It/uploads/eimin/documents/files/2030.pdf .
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pazangaus ir darnaus Salies vystymosi ir ekonomikos augimo bei atlieps pagrindinius Lietuvos
paZangos strategijoje ,,Lietuva 2030 numatytus siekius.

Asmenys, dalyvave mokymosi programoje, igis Ziniy ir praktiniy jgiidziy, lengvai pritaikomy
tiek verslo, tieck asmenin¢je aplinkose. Dalyvavimas Sioje programoje plétos ne tik dalykines, bet ir
bendrgsias dalyvio kompetencijas, skatins jo dalyvavimg mokymosi visg gyvenima procese,
prisitaikyti prie kintan¢iy visuomenés ir darbo rinkos poreikiy. Mokymosi proceso metu taip pat bus
ugdomos dalyvio komunikacinés ir informacijos valdymo, bendravimo ir bendradarbiavimo
kompetencijos, verslumo ir kiirybinio mastymo jgudziai.

Sia mokymo programa sickiama pagerinti tiek darbo rinkoje aktualias suaugusiyjy dalykines ir
bendrasias kompetencijas, tiek plésti mokymosi visa gyvenima paslaugy prieinamuma.

3. Mokymy programoje sitilomas turinys (tikslas, uzdaviniai, temos, naudojami metodai, numatomi
rezultatai ir jy vertinimas, priemonés, trukmé (akad. val.), literatiiros sarasas)

Tikslas — suteikti aktualiy ir naujausiy praktinio pobiidzio verslumo Ziniy apie floristikos verslo
steigima ir vystyma, veiklos apskaitos ir atskaitomybeés principus, floristikos paslaugy rikodaros ir
reklamos principus, darbo organizavimo ir klienty aptarnavimo principus bei floristikos verslo
specifiSkuma.

Pagrindiniai uZdaviniai:

o Pristatyti floristikos verslo specifiskumg, pagrindinius Zingsnius ir veiksnius planuojant
atidaryti floristikos paslaugy versla, pristatyti galimus smulkaus verslo finansavimo S$altinius;

e Paaiskinti verslo jmonés veiklos principus, svarbiausias funkcijas ir smulkiojo verslo
administravimo pagrindus ir organizavimo ypatumus, taip pat zmogiskyjy, materialiyjy ir finansiniy
iStekliy planavimo principus;

o [Svardyti ir paaiskinti floristikos verslui keliamus reikalavimus, Darbuotojy saugos ir sveikatos
jstatymo bei Floristo saugos instrukcijos reikalavimus ir darbo vietai keliamus reikalavimus;

e Supazindinti su floristikos verslo sritj reglamentuojanciais teisés aktais ir kitais norminiais
dokumentais, reguliuojanciais 8ig srit] (mokesciai, buhalterin¢ apskaita, finansy valdymas ir savininko
atsakomybé ir kt.);

e Suteikti ziniy apie floristikos paslaugy kainodara, taip pat paaiskinti rizikos valdymo svarba
géliy versle; pateikti pagrindinius principus, kuriais vadovaujantis turi biiti pasirenkami géliy, augaly
ir kity kompoziciniy prekiy bei medziagy tiekéjai;

o Suteikti ziniy, kaip efektyviai organizuoti reklamines kampanijas, aptarnauti klientus tenkinant
Ju poreikius.

Pagrindinés temos ir trukmé:

o Floristikos verslo specifika. Verslo formy jvairové, verslo formos pasirinkimo principai.
Floristikos verslo plano sudarymas. 6 ak.val.

e Floristikos verslo valdymas (pagrindiniai verslo procesai, fiziniy iStekliy, finansiniy,
materialiy ir nematerialiy iStekliy, Zmoniy istekliy planavimas ir valdymas). 12 ak.val.

e Pagrindiniai teisiniai floristikos verslo reglamentavimo aspektai (floristikos verslo veiklos
reguliavimas: mokesciai, buhalteriné apskaita, vadovo atsakomybé, bankiniai atsiskaitymai ir kt.). 12
ak. val.

e Pagrindinés rinkodaros priemonés, komunikacijos kanalai ir kiti reklamos biidai vystant
floristikos paslaugy versla (rinkodaros principai ir strategijos, konkurencinis pranaSumas, reklamos ir
pardavimy skatinimo planavimas ir kt.). 5 ak. val.

e Pardavimy organizavimas ir komunikavimas su klientais: produkcijos ir paslaugy pristatymas;
kliento konsultavimas; uzsakymy priémimas; konflikty sprendimas; produkcijos eksponavimas;
vitriny apipavidalinimas; floristiniy naujoviy pristatymas. 5 ak. val.




Visa programos trukmé vienai dalyviy grupei — 40 akademiniy valandy.

Mokymy metu dalyviai suzinos, kaip kurti sékmingg ir tvary floristikos versla, kokie yra
pagrindiniai §io verslo kiirimo zingsniai, kodél detalus verslo planas yra bitina sglyga sékmingai
pradéti floristikos verslo kiirimo etapa. Kokios yra geliy verslo formos (geliy palapinés, mazos geliy
parduotuves, géliy internetinés parduotuves, géliy butikai) ir kokie yra $iy verslo formaty privalumai
ir trikumai. Mokymy dalyviai detaliai susipazins su floristikos verslo kiirimo etapais (dokumenty
registravimas, teikéjy paieska, jrangos pirkimas, personalo jdarbinimas, asortimento sudarymas,
reklama). Suzinos, kaip planuoti finansinius ir zmogiskuosius isteklius, kokie yra pagrindiniai finansy
valdymo principai, kaip planuoti biudzeta, kokie taikomi mokesciai floristikos versle bei kitos
mokestinés prievolés. Suzinos, kaip vykdyti floristikos verslo reklamines kompanijas bei kokig
paslaugy kainodarg taikyti. Taip pat bus pristatyti pagrindiniai Sio verslo, kaip ekonominés risies
veiklos, specifiskumai.

Mokymy metu bus taikomi informaciniai, praktiniai ir kiirybiniai mokymo metodai (paskaitos,
diskusijos, praktiniy situacijy analizé, aptarimas, teisés akty analizé, atvejo analizé, praktiniy
pavyzdziy demonstravimas ir analizé, refleksija, praktiniy uzduociy sprendimas, eksperty metodas,
probleminis mokymas, realiy problemy sprendimas). Sie taikomi mokymo metodai leis jsisavinti
teoring medziagg bei ja pritaikyti praktiSkai realiose praktinése situacijose organizuojant ir planuojant
floristikos versla. Kiekvienos temos metu dalyviams bus pateiktos praktinés uzduotys, susijusios
floristikos verslo specifika. kurios bus atlickamos mokymy metu.

ISklaus¢ mokymy programg dalyviai jgis / patobulins Sias kompetencijas bei bus pasieke¢ tokius
programos rezultatus:

e Zinos pagrindinius floristikos verslo kirimo Zingsnius ir principus, pagrindinius teisinius ir
Kitus reikalavimus, taikomus floristikos verslo reguliavimui.

e Suvoks floristikos verslo aplinkg ir $io verslo procesus bei gebés juos efektyviai valdyti.

e Gebés efektyviai planuoti ir valdyti floristikos versle batinus fizinius, finansinius,
zmogiskuosius isteklius.

e ISmanys pagrindinius rinkodaros principus bei gebés organizuoti floristikos verslo reklaming
kampanijg.

e Gebés efektyviai organizuoti pardavimus, aptarnauti klientus.

Mokymuy metu bus naudojamos Sios priemonés bei literatiiros Saltiniai:
e Lektoriy parengta mokomoji PowerPoint medziaga,
e Internetiniai Saltiniai ir straipsniai apie floristikos versla,
o Teisés akty paieskos sistemos ir teisés akty registrai (Www.e-tar.It, www.Irs.It)

4. Mokymy programoje sitilomy metody ir priemoniy naudojimo tikslingumas

Mokymo programoje bus taikomi inovatyviis mokymo ir mokymosi metodai, kuriais siekiama
aktyvaus mokymy dalyviy jsitraukimo j mokymosi procesa (; mokymo dalyvi orientuotas mokymas).
] mokymo dalyvius orientuotas mokymas bus pagrjstas praktinémis uzduotimis, kurios leis grei¢iau
jsisavinti floristikos verslo specifika bei Sios uzduotys leis susiformuoti praktiniams gebéjimams,
kuriuos mokymo dalyvis galés pritaikyti realiai sprendziant jvairias situacijas organizuojant ir
planuojant nuosava floristikos versla.

Teorinio pobiidzio mokymo programos rezultatams pasiekti bus taikomi teikiamieji
informaciniai mokymo metodali, tokie kaip: aiskinimas, demonstravimas, refleksija ir kt. Praktinio
pobudzio mokymo programos rezultatams pasiekti bus taikomi aktyvinantys ir euristiniai mokymo
metodai: diskusijos, probleminis mokymas, atvejo analizé, eksperty metodas, vaizdo medziagos
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analizé, praktiniy situacijy analizé, praktiniy pavyzdziy demonstravimas ir analizé, realiy problemy
sprendimas ir kt.

Vertybiniy nuostaty mokymo programos rezultatams pasiekti bus taikomas mokymy dalyviy
asmenings patirties panaudojimas, mokymy dalyviy jzvalgos, min¢iy lietus ir pan.

Mokymy lektoriai yra skatinami nuolat ieskoti naujy mokymy metody, atsizvelgiant j mokymy
dalyviy turimas zinias ir kompetencijas, todél mokymy metu parenkami tinkamiausi mokymo
metodai, leidZiantys pasiekti mokymo programoje numatytus rezultatus. Mokymy dalyviai taip pat
turi galimybe¢ teikti griztamajj rySj lektoriams, siekiant uztikrinti mokymo kokybe bei jvertinti
taikomy mokymo metody tinkamumg ir pakankamumg numatytiems mokymo programos rezultatams
pasiekiti.

6. Vienos potemes (2 akad. val.) detalus aprasas (tikslas, uzdaviniai, paskirtis, naudojami metodai,
mokomoji medziaga, mokymo priemonés, trukmé (akad. val.)) ir siekiamy rezultaty loginis pagrindimas

Potemé: Verslo organizavimo forma — jmonés steigimas (jmonés rasis - Individuali jmoné), 2
ak. val.

Potemés tikslas — pristatyti verslo imonés ras] Individuali jmoné, kaip galimg verslo forma
floristikos verslui jteisinti, i$skirti esminius $ios verslo jmonés rasies privalumus ir trikumus.

UZdaviniai:
e I3aiskinti individualios jmonés steigimo teisinj reglamentavima;
e Pateikti pagrindinius kriterijus, kuriais remiantis rekomenduojama rinktis §j teisinés formos
juridinj asmenj;
e ISskirti esminius individualios jmonés steigimo privalumus ir trilkumus.

Lenteléje pateikiamas detalus potemés apraSymas, planuojamos jgyti kompetencijos bei
naudojami mokymo metodai.

Potemés pavadinimas Trumpas déstomos potemés Mokymo (mokymosi) Planuojamos jgyti /
aprasymas metodai patobulinti kompetencijos
Verslo organizavimo formos — | Dalyviams bus pristatoma | Paskaitos, verslo steigimg Dalyviai  gebés  parinkti
jmongs steigimas (jmonés imonés rusis — Individuali | reglamentuojanéiy teisés tinkama verslo forma
rasis - Individuali jmoné¢), 2 jmone, kaip verslo akty analizé, atvejo analize, fJOfiStikOS verslui  steigti.
ak. val. organizavimo forma, Pateikta Zinos pagrindinius teisinius

oo " .~ | diskusijos, aptarimas. ;
susisteminta  analiz¢  apie verslo formy reglamentavimo

individualios jmonés steigimo aspektus.
procediiras, i$skirti esminiai
$ios jmonés rusies privalumai
ir trukumai. Pateiktos
rekomendacijos, kada sitiloma
rinktis Sig verslo forma.

Numatyti mokymo metodai padés jsisavinti pagrindines floristikos verslo steigimui butinas
zinias, kurias mokymo dalyvis galés pritaikyti realiai kuriamame versle bei sprendziant jvairias
situacijas organizuojant ir planuojant nuosava floristikos verslg. Numatyti mokymo metodai leis
greiiau perprasti esminius verslo formy skirtumus, suprasti, kuri verslo forma tinkamiausia
konkreciu atveju.

Paskaitos pabaigoje bus pateikta praktiné uzduotis, leisianti jtvirtinti bei jsivertinti jgytas zinias
apie individualios jmonés steigimg.

Mokymy metu bus naudojama lektoriaus parengta mokomoji PowerPoint medziaga, LR
Individualiy jmoniy jstatymas, LR Civilinis kodeksas, internetiniai Saltiniai ir kiti §i3 jmonés ris]
reglamentuojantys teisés akitai.
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